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從擺地攤賣玩偶到擁有自己的店面 
人物

 

【記者趙浩均專訪】戴著一付黑框眼鏡，下巴留著些許鬍渣，偌大的工作台上擺

滿了各種不同造型的公仔玩偶，一邊說話的同時手中還不停把玩著紙黏土，一手打造

出「這些全是我做的」這塊手工招牌的陳禹佑，看起來十分有藝術家的味道。

 

 

 

　會計系畢業的陳禹佑，當初唸了六年才畢業，原本選擇商科的原因是未來比較有前

景，然而大一時陳禹佑就發覺不妙，對初等會計這些數字遊戲完全沒輒，在努力之後

這些主修科目仍未見起色的情形下，陳禹佑當下便決定另尋出路，對設計有興趣的他

大二時毛遂自薦進入清華廣告當 AE（廣告業務執行），大三時還選上了系學會會長

，在處理龐雜學會事務中，培養出他整合編派的能力。

 

 

 

　之所以走上手工藝這條路，陳禹佑邊回憶著表示，大五因家中債務問題辭去了廣告

公司一職，搭上當時流行風潮，回到宜蘭老家開安親班。當時除了課後輔導，陳禹佑

還要女友去學紙黏土，讓小朋友除了寫作業外還兼學才藝，一次偶然機會陳禹佑看到

桌上有捏剩的紙黏土，隨手把玩了起來，從此便和這些黏土結下了不解之緣。

 

 

 

　剛開始捏的造型原本只是帶在身上當配件，但周遭朋友詢問度越來越高後，陳禹佑

從中發現了商機，因此展開了白天開安親班，晚上擺地攤的生活，有時怕遇到學生家

長尷尬，假日就轉戰台北。越做越有心得後便專心做地攤工作，之後還到全省各地批

發，剛開始店家都不願意兼賣來路不明的商品，陳禹佑便誇下海口向店家保證「先讓

我擺十分鐘試賣看看！」結果往往吸引了大批人潮圍觀，也成功得讓他的作品推上舞

台，但事後陳禹佑閃著頑皮目光悄悄透露，其實那些人潮都是他找當地的同學號召親

友團來捧場。看著他自信堅定的表情，可證明其實成功別無他法，就是大膽嘗試做了

再說。

 

 

 

腦筋動得快的他近來把點子動到新人身上，他說如果以新人的玩偶造型當作喜帖，收



到的人一看就知道是誰結婚了，而參加婚禮時收到的謝禮是一個長相酷似你的玩偶

，那種感覺就會比收到一盒喜餅來得格外貼心，也會讓參加婚禮的親友和新人都留下

美好回憶。針對目前的網路購物風潮，他也打算將這些玩偶上網販售。「但如果只是

單純讓別人進來選購那有什麼意思！」所以他計劃中的網站是可以讓人任意挑選服飾

造型再搭配個人照片，打造獨一無二個人的專屬玩偶。

 

 

 

面對現在競爭激烈的環境，坊間已經出現一些和「這些全是我做的」店名雷同的商家

，他大方的說，其實良好的競爭才會有更多進步空間，但每次看到人家模仿得很爛

，心裡就會很氣，而且現在市面上有兩家是以前員工跳槽出去開的，那種難過、不是

滋味的感受，陳禹佑現在談起來仍是滿臉無奈。「所以才要不斷更新商品，隨時保持

新鮮感和競爭力。」充滿旺盛鬥志力的陳禹佑隨後又如此積極的表示。

 

 

 

當被問到這麼多點子都是從哪來的時，陳禹佑笑了開來，一副怕別人不相信他說的話

的表情，老實的招認，這問題已被問過無數次了，但是「我真的說不出來為什麼，它

們都是自動就會跑到我腦子裡！」

 

 

 

幫人做過了這麼多不同造型的玩偶，陳禹佑卻有個令人訝異習慣，除非不得已否則絕

不喜歡拍照，至今也尚未替家人或自己做過任何玩偶。他開玩笑的說，大概是因為只

要每次想到在做玩偶的同時，會有幾張鈔票從眼前飛過，他就又會轉身去處裡顧客的

案子了。

 

 

 

面對大學畢業生有「畢業即失業」的恐慌心理，陳禹佑說其實當時大四時周遭同學也

都開始為未來操心，當時的他原本以為將來就是會走上廣告一途，卻沒想到在因緣巧

合下卻成為一名藝術工作者，似乎還來不及擔心未來，路就浮現眼前，他謙虛的說

，我真的比別人多了幾分幸運。但他也勉勵學弟妹，不管唸哪一門科系都可以跳脫那

個圈子去思考，對於未來，發展的可能性也更能無窮無盡。
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